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e QuSta ensenzl

cQuiénes somos?

En Vidroop somos una plataforma creadora de Escuelas Online, con mas de 15 ainos de experiencia
ayudando a formadores, coaches y expertos a crear, lanzar y escalar sus negocios de formacion
online.

A diferencia de otras plataformas, en Vidroop no solo te damos la tecnologia para montar tu escuela
online, sino que ademas te ensenamos paso a paso como crear y vender tus cursos de forma
profesional.

Nuestra tecnologia esta disenada con los principios de Neuroeducacion, Educacion Emocional y
Programacion Neurolinguistica (PNL), lo que hace que tus alumnos aprendan mejor, se mantengan
motivados y finalicen sus formaciones con exito.

Uno de nuestros mayores logros es el desarrollo del Mapa del Aprendizaje, un sistema exclusivo que ha
permitido que hasta el 92,4% de los alumnos que inician una formacion en Vidroop la terminen con
éxito, frente al promedio del 12,6% de otras plataformas del mercado.

Actualmente, Vidroop cuenta con miles de formadores en mas de 56 paises, consolidandose como
referente mundial en la fusion entre tecnologia educativa y neuroeducacion aplicada.

Este Plan Personalizado fue creado por nuestro equipo con el propodsito de mostrarte el potencial real
de tu proyecto y ayudarte a descubrir como transformar tu conocimiento en una escuela online
rentable, humana y sostenible.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



i i isti iC ncial Siguiente Nivel (SiNi) s
Ventas clientes Vidroop que asistieron a nuestra formacion prese g W ! ﬁ%

" 4.117.57854 dolares

PLAN’

11.151 formaciones online

Cbuuououuu\{u{wwm




Mas de 1.000 historias que inspiran...
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Formulario que completaste

1. ¢Cual es tu situacion actual? 5. ¢ Qué te gustaria lograr con tu escuela online?
Vendo cursos online, pero quiero crecer mas Entre 20 y 30 participantes por grupo

2. ; Qué tematica ya ensenas o tienes pensado empezar a 6. ; Estas dispuesto a invertir tiempo y dinero en tu
ensenar online? negocio de formacion online?

Seminarios de softskills Si, estoy listo para invertir en serio

3. ¢ Qué conseguiran tus alumnos gracias a tu formacion? 7. ; Qué tipo de ayuda sientes que necesitas mas ahora?
(Promesa Formativa) Conseguir mas alumnos

Certificacion con valor oficial Escalar lo que ya tengo para vender mas

4. ;Tienes cursos ya creados? (bajo, medio y alto precio) ;A 8. ¢ Qué facturacién anual te gustaria alcanzar con tu
qué precio los estas vendiendo? escuela online?

2,000.00 usd Mas de 100.000 dolares al ano

l» vidroop
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Alumnos Potenciales:
Educacion Emocional

Gracias a la herramienta “Facebook Insights” analizamos tu tematica y
encontramos que, en tu caso, Santiago, hay mas de 25 MILLONES de
personas interesadas en habla hispana.

iFelicitaciones! Este es un mercado con gran potencial, y aplicando las
estrategias de marketing correctas podras llegar a muchos de esos

alumnos y convertirlos en parte de tu comunidad.

Mira a continuacion todo el potencial que esta a tu alcance.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Alumnos Potenciales

Entre 25 millones a 30 millones de personas Paises interesados
Estan disefiadas para calcular el numero aproximado de personas de una zona concreta

Las estimaciones se basan en las ubicaciones y los criterios de
gue pueden ver un anuncio publicado por un negocio

segmentacion seleccionados e incluyen factores como el
comportamiento de los usuarios de Facebook, los datos

demograficos y el lugar.

Paises principales

Mexico
49 %

Colombia
20,2 %

Argentina
18,9 %

Chile
71 %

Spain
4,8 %

Hombres Mujeres

b VIdroop Plan Personalizado para crear una Escuela Online




Estrategias
de Marketing

| vidroop

En Marketing Online existen muchisimas estrategias: algunas
funcionan (y muy bien) y otras no tanto.

En base a nuestra experiencia, te recomendamos las
siguientes que sabemos de primera mano que estan
generando alto nivel de conversion y facturacion.

Dichas estrategias las hemos utilizado nosotros y nuestros

alumnos para vender talleres presenciales, talleres online y
productos de alto valor.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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1° Estrategia: Semana de Aprendizaje 12

Esta increible estrategia consiste en dar 2 o 3 dias de contenido gratuito siguiendo la “Secuencia Emocional” te ganas la confianza mostrando
el potencial que tiene tu formacion y como puedes ayudarles. Validos para ofrecer formaciones de medio y alto precio.

.'_.| W S 2
.................................... > -
A 2 7 7
.
Pagina de Captura Clase 1: Clase 2: Clase 3: Formulario de Compra
(Oportunidad) (Empoderar) (Mapa) Carta de Venta
:Resultados conseguidos? :Donde aprender?

Alexandra Paz (Colombia)
Estética Profesional Natural

“Con 280 dodlares de inversion en WEBlNARS

b

5
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Micropigmentacion y Tatuaje Areola Lanzate a
“Con 200 délares de inversion en

publicidad vendi 18 mil délares.”

| Virginia Schlesinger (Argentina)

~

ZMU

publicidad facturé 23 mil dolares”

: .‘facebqok 4 2

& . .
-

Webinars que Venden (WeVe) Lanzate a Facebook (LanFa)

Feli Garcia (Espana)
Escribir mi Libro de Crecimiento Personal

“Con 4.000 dodlares de inversion en

publicidad facturé 36 mil ddlares.” Formaciones con contenido grabado y clases en vivo
v incluidos en licencias Vidroop Avanza, Crece y Vuela.

Marcelo Jafre (Argentina)

Psicologo

“Invirtiendo 600 délares en publicidad
vendi 15 mil délares de mi curso.”




2% Estrategia: ABC (Automatico Bajo Costo) 13

En esta facil estrategia luego de crear un simple video ABC de 7 minutos siguiendo nuestra “Secuencia Emocional” de venta, te ganas la confianza
mostrando el potencial que tiene tu formacion y como puedes ayudarles. Validos para ofrecer formaciones de bajo, medio y alto precio.

Curso Online
Bajo Costo (37 €)
y GRATIS1a 1

:Resultados conseguidos?

Marcela Levrio (Argentina)
Constelaciones Familiares
“En 1 mes ha generado mas
de 200 ventas automaticas.”

Ali Ochandiano (Espana)
Nutricion Emocional

“En 2 meses ha generado mas
de 100 ventas automaticas.”

(v
- .................> 0 0
Formulario Agendar
Situacion Actual Sesiones 1a 1

Ana Ledesma (Argentina)
Florista

“En 4 meses ha generado mas
de 300 ventas automaticas.”

Monica Vazquez (Espana)
Baile Flamenco

“En 2 meses ha generado mas
de 100 ventas automaticas.”

Contenido de
Valor Previo

Entrega de Valor +
Venta Siguiente Producto

:Donde aprender?

ch

Lanzate a

~ facebook .

o Oul
-

Ventas Automaéticas (VAs) Lanzate a Facebook (LanFa)

vV

Formaciones con contenido grabado y clases en vivo
incluidos en licencias Vidroop Crece y Vuela.
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CalculaSonadora
+100K al ano

Como nos compartiste, Santiago, tu objetivo de facturacion es de
100K al ano.

Con la CalculaSonadora vas a ver coOmo, con una estrategia sencilla
basada en solo 2 cursos bien posicionados, este objetivo no solo es
posible, sino alcanzable en menos tiempo del que imaginas.

Esta herramienta exclusiva de Vidroop esta disenada para ayudarte a

definir metas anuales claras y aterrizar tus suenos en numeros
reales.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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a CalculaSonadora: Mis Productos Oro

MasterClass: #NOMBRE# Facebook Taller Online: #NOMBRE#

Alumnos Precio Cada1€... Inversion Conversion Alumnos Totalisimo
1° Cuatrimestre (ene-abr) 100 37 € 3.700 € 5,00 € 740 € 2° | 30% 30 599 € 17.970 € 21.670 €
2° Cuatrimestre (may-ago) 150 37 € 5.550 € 5,00 € 1.110 € 4° | 30% 45 599 € 26.955 € 32.505 €
3° Cuatrimestre (sep-dic) 220 37 € 8.140 € 5,00 € 1.628 € 6° | 30% 66 599 € 39.534 € 47.674 €

470 Total 17.390 € 3.478 € 141 Total 84 .459 €
e Resumen X
S 2 v,
o** IR
“O O...
Total Anual (Taller + SP): 101.849 € o *ra
L 4

Facturacién Mensual (Media):: 8.487 € s

.O
Inversion Facebook (Anual): 3.478 € _:
Cada 1 € invertido... 29,28 €
Retorno de Inversion (ROI) 2.928 % “,

.

.

L ]



Resultados con
Netflix Formacion

l» vidroop
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Opcion 1: Membresia de 27 €/mes

50 socios — 50 x 27 = 1.350 €/mes (16.200 €/ano)
100 socios — 100 x 27 = 2.700 €/mes (32.400 €/ano)
200 socios — 200 x 27 = 5.400 €/mes (64.800 €/ano)

Opcion 2: Membresia de 47 €/mes

50 socios — 50 x 47 = 2.350 €/mes (28.200 €/ano)
100 socios — 100 x 47 = 4.700 €/mes (56.400 €/ano)
200 socios — 200 x 47 = 9.400 €/mes (112.800 €/ano)

Opcion 3: Membresia de /7 €/mes

50 socios — 50 x 77 = 3.850 €/mes (46.200 €/ano)
100 socios — 100 x 77 =7.700 €/mes (92.400 €/ano)
200 socios — 200 x 77 = 15.400 €/mes (184.800 €/ano)

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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Pepitas Vidroop

En Vidroop hemos reunido estrategias y aprendizajes que ayudaron a
miles de formadores a crecer. Analizando tu caso, sabemos que varias de
estas Pepitas de Oro pueden marcar una diferencia en tu proyecto.

Aqui te compartimos algunas gratis: ideas simples, practicas y con gran
iImpacto. A veces, un pequeno ajuste abre la puerta a grandes resultados.

Disfruta estas pepitas y segui avanzando hacia tu escuela online sofiada.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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cQue curso crear?

-scalera de valor

| vidroop

24

cQué vas a descubrir?

Para que una escuela online sea rentable y sostenible, no
alcanza con tener un solo curso. La clave esta en disenar
una escalera de valor, es decir, una estructura de
productos que acompane a tus alumnos paso a paso y les
permita seguir aprendiendo con Vvos.

En esta Pepita Vidroop vas a descubrir coOmo crear tu propia
escalera de valor y, ademas, conoceras los 10 tipos de
cursos online que podes desarrollar para organizar tu
escuela y multiplicar tus oportunidades de ingresos.

Mira el video aqui: https://bit.ly/Escalera-de-Valor

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Plan de Santiago

l» vidroop
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Objetivo Principal

Escalar tu escuela online de seminarios de soft skills, estructurando una escalera
de valor completa y un sistema de captacion predecible que te permita alcanzar mas
de 100.000 ddlares al aino con grupos de 20-30 participantes.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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Paso 1: Crear una Escalera de Valor

Actualmente ya cuentas con un producto de 2.000 USD, lo cual es ideal para la parte alta de tu
escalera de valor. Ahora necesitamos estructurar correctamente los niveles inferiores para escalar
con mayor volumen.

* Producto de bajo precio (37-57 €)
— Formacion introductoria en soft skills (por ejemplo: comunicacion efectiva, liderazgo basico o
gestion emocional practica).
— Su funcion es atraer nuevos compradores y generar ventas rapidas que alimenten el sistema.

* Producto de precio medio (300-500 €)
— Programa estructurado con acompanamiento grupal.
— Puede incluir entrenamiento aplicado en habilidades clave, ejercicios practicos y preparacion
para avanzar hacia certificacion.

* Producto de alto valor (2.000 USD)
— Ya cuentas con esta formacion premium con certificacion con valor oficial.
— Es el producto estratégico que te permitira alcanzar tu meta de facturacion anual.

L
Pla n d e Sa ntlago La clave es que el producto bajo y medio alimenten constantemente tu programa de 2.000 USD.

| vidroop
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Plan de Santiago

l» vidroop

Paso 2: Crear un ABC (Automatico Bajo Costo)

Vas a crear un ABC (Automatico Bajo Costo):

e Video de 7 a 10 minutos.

« Explica el problema (falta de habilidades blandas certificadas con impacto profesional).
* Presenta la oportunidad y ofrece el producto de bajo precio (37-57 €).
* Su objetivo es vender ese producto de entrada.

« Después de la compra, se regala una sesion 1 a 1.

El ABC debe posicionarte como referente en soft skills con enfoque profesional y certificable.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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Plan de Santiago
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Paso 3: Sesiones 1 a 1 para vender productos mayores

Las sesiones 1 a 1 son el puente hacia tu programa de 2.000 USD.

« Permiten diagnosticar el perfil del alumno y su necesidad profesional.
« En la sesion se presenta una Oferta Irresistible del programa de 300-500 € o directamente del

de 2.000 USD, segun el caso.
« Al principio las realizas tu para validar el discurso y objeciones.
« Mas adelante podran delegarse.

Este sistema te permitira llenar grupos de 20-30 participantes con mayor previsibilidad.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Plan de Santiago
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Paso 4: Comenzar con inversion publicitaria

El objetivo es generar un flujo constante de nuevos alumnos que alimenten tu certificacion
premium.

Empieza con 10-20 €/dia.

« Meta: que el producto de bajo precio (37-57 €) recupere la inversion.

* Algunos clientes de Vidroop logran multiplicar x2 cuando el ABC esta optimizado.
En tu caso, el enfoque sera simple y medible:

 Mensaje claro: certificacion en soft skills con valor profesional.

 Trafico directo al ABC.

« Medir coste por compra y coste por sesion agendada.

Si el sistema cubre costes y genera sesiones cualificadas:

« Escala un 15-20% semanal.

» Prioriza estabilidad antes de aumentar fuerte el presupuesto.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Plan de Santiago
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Paso 5: Escalar y delegar las ventas

Cuando la publicidad sea estable y rentable, el siguiente paso es crecer sin depender de tu
tiempo.

« Aumenta presupuesto progresivamente (15-20% semanal).
 Documenta tu proceso de cierre y objeciones clave.

* Delegar ventas a un closer con 10% de comision.

« Elegir closers segun el pais donde vendas (Latam / Europa).

Tu foco pasa a ser mejorar la certificacion y posicionamiento, mientras el equipo se encarga de
cerrar matriculas.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Ana Rettberg Ledesma

( Argentina )

Tematica: Negocio Flores y Decoracidon de Bodas
Estrategia: Ventas Automaticas + Sesion1a 1l

Inversion Publicitaria: 1.000 délares (al mes)

Ventas del 1° Producto: 39
Precio: 47 dolares (Plan Personalizado)

Venta Productos:
Precio: 1° 579 dolares; 2° 1.499 dolares;
3°1.999 ddblares y 4° 3.299 ddlares

Total facturacion:
Septiembre = 22.698 ddélares (x22 USD)

l» vidroop
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Ali Ochandiano

( Espana)

Tematica: Peso Saludable
Estrategia de Marketing: ABC + Sesién 1 a1

Inversion Publicitaria: 3.779 €

Ventas del MasterClass: 87
Precio: 37 €(3.219 €)

Ventas del Sesion 1 a 1: 35 (40% conversion)
Precio: 17 € (595 €)

Ventas de Formacion Online: 17 (48% conversion)
Precio: 1.497 € (25.449 €)

Facturacion total: 29.263 € (x7,74 €)

l» vidroop

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Puntos Positivos

l» vidroop

34

Punto 1: Producto premium validado

Ya tienes una formacion de 2.000 USD, lo que facilita escalar con margenes altos.

Punto 2: Nicho profesional fuerte
Las soft skills certificadas tienen alta demanda en empresas y profesionales.

Punto 3: Objetivo claro de grupos

Sabes que quieres 20-30 participantes, o que permite planificar con precision.

Punto 4: Disposicion a invertir

Estas listo para invertir en serio, clave para acelerar resultados.

Punto 5: Meta ambiciosa

Apuntas a +100.000 USD al aio, lo que justifica construir un sistema escalable.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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;. Te gustaria que te
ayudemos en estos pasos?

35



Mapa Formativo Vidroop
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Paso 7:
Gestin Campanas
Publicitarias
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> Descargar Mapa Formativo Vidroop: https://bit.ly/Mapa-Formativo

| vidroop

Imagina tener un camino claro y probado que te lleva desde tu primera idea de
curso hasta escalar una escuela online capaz de facturar miles de euros y llegar
a miles de alumnos. Eso es el Mapa Formativo de Vidroop.

Basado en casi 15 afnos de experiencia y en miles de lanzamientos reales,
disenamos una metodologia de 12 pasos que cubre todo lo que necesitas:

- Desde convertir una idea en curso y crear tu escuela online,
- Hasta gestionar alumnos, campanas publicitarias y ventas automaticas,
- 'Y finalmente, escalar tu negocio al siguiente nivel.

Cada licencia de Vidroop (Inicia, Avanza, Crece o Vuela) te abre las puertas a un
nivel distinto del mapa, con acceso a formaciones especificas, herramientas y
plantillas que se adaptan a la etapa en la que te encontras. Asi, siempre sabras
qué paso dar y como darlo.

El resultado: un negocio de formacion online solido, escalable y con un sistema
que no depende de la suerte, sino de un plan probado que funciona.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Mapa Formativo Vidroop

+ 1curso
« 1mapa

+ 1 producto
+ 10 alumnos

> vidroop Gratis  + 1 punto de venta

Paso 0: Conociendo
Vidroop

—~
k4

oz Gate P P

l» vidroop

= llimitados cursos

* llimitados mapas

+ llimitado productos

+ llimitado puntos de venta
* 500 alumnos

* llimitados cursos

+ llimitados mapas

+ llimitados productos

+ llimitades puntos de venta
e + 2,000 alumnos
+ 1 administrador + 2 administradores
+ 1 profesor + 3 profesores

~ - b Uidl‘OOp Inicia * 2 instructores . D \fidrOOp Avanza « Jinstructores

. P 6: Paso 7:
Paso 1: Convertir Paso 2: Crear Paso 3: Vender Paso 4: Mapa de B d I:as_os. dimient: Crear uﬁash_oﬁamenm Gestidn Eampaﬁas
idea en un Curso mi Escuela Online Flash el Curso Online Lanzamientos ases del Emprendimiento (Semana de Aprendizaje) Publicitarias
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= llimitados cursos » llimitados cursos
= llimitados mapas » llimitados mapas
C itados productos » llimitados productos
= llimitados puntos de venta + llimitados puntos de venta
= 5.000 alumnos * 10.000 alumnos
* 3 administradores - — * 5 administradores
. = 5 profesores L * 10 profesores

U \ndrOOp Crece . sintructores . b Vidroop Vuela * 10 intructores

2
Escalar y Expandir
mi Negocio Online

0 o

AT

P ——— P e
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CURSO

Maestros Online (MOL)

Con Maestros Online te ensefiamos no solo a crear tu primer
curso online de bajo costo, sino tambien como prepararlo para
que sea la base para tus siguientes productos de alto valor.

Descubriras como emocionar en el online a través de un
modelo pedagogico patentado que incluye Neuro Educacion,
Educacion Emocional y PNL enfocado a la formacion.

Si ya formas parte de Vidroop Avanza, Crece o Vuela,
puedes acceder sin costo adicional.

l» vidroop
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Paso 1: Crear una Escalera de Valor

Actualmente ya cuentas con un producto de 2.000 USD, lo cual es ideal para la parte alta de tu
escalera de valor. Ahora necesitamos estructurar correctamente los niveles inferiores para escalar
con mayor volumen.

* Producto de bajo precio (37-57 €)
— Formacion introductoria en soft skills (por ejemplo: comunicacion efectiva, liderazgo basico o
gestion emocional practica).
— Su funcion es atraer nuevos compradores y generar ventas rapidas que alimenten el sistema.

* Producto de precio medio (300-500 €)
— Programa estructurado con acompanamiento grupal.
— Puede incluir entrenamiento aplicado en habilidades clave, ejercicios practicos y preparacion
para avanzar hacia certificacion.

* Producto de alto valor (2.000 USD)
— Ya cuentas con esta formacion premium con certificacion con valor oficial.
— Es el producto estratégico que te permitira alcanzar tu meta de facturacion anual.

La clave es que el producto bajo y medio alimenten constantemente tu programa de 2.000 USD.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



CURSO
TOP 10 de Formaciones Online

Con Top 10 de formaciones online descubriras cuales son
los 10 tipos de Cursos Online que puedes crear y cOmo
disenarlos con la ayuda de la IA.

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la
suscripcion de Vidroop Inicia, Avanza, Crece y Vuela.

Si ya formas parte de Vidroop Avanza, Crece o Vuela,
puedes acceder sin costo adicional.

l» vidroop
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Paso 1: Crear una Escalera de Valor

Actualmente ya cuentas con un producto de 2.000 USD, lo cual es ideal para la parte alta de tu
escalera de valor. Ahora necesitamos estructurar correctamente los niveles inferiores para escalar
con mayor volumen.

* Producto de bajo precio (37-57 €)
— Formacion introductoria en soft skills (por ejemplo: comunicacion efectiva, liderazgo basico o
gestion emocional practica).
— Su funcién es atraer nuevos compradores y generar ventas rapidas que alimenten el sistema.

* Producto de precio medio (300-500 €)
— Programa estructurado con acompanamiento grupal.
— Puede incluir entrenamiento aplicado en habilidades clave, ejercicios practicos y preparacion
para avanzar hacia certificacion.

* Producto de alto valor (2.000 USD)
— Ya cuentas con esta formacion premium con certificacion con valor oficial.
— Es el producto estratégico que te permitira alcanzar tu meta de facturacion anual.

La clave es que el producto bajo y medio alimenten constantemente tu programa de 2.000 USD.
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CURSO
Ventas Automaticas (VAS)

Ventas Automaticas no es solo una estrategia de marketing.

Es una forma de vivir con mas libertad, sin dejar de
vender.

Te ensefiamos como crear estructuras que funcionan solas:
mientras estas trabajando en otra cosa, descansando o
simplemente viviendo.

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la
suscripcion de Vidroop Crece y Vuela.

l» vidroop

Paso 2: Crear un ABC (Automatico Bajo Costo)

Vas a crear un ABC (Automatico Bajo Costo):

e Video de 7 a 10 minutos.

« Explica el problema (falta de habilidades blandas certificadas con impacto profesional).
* Presenta la oportunidad y ofrece el producto de bajo precio (37-57 €).
* Su objetivo es vender ese producto de entrada.

« Después de la compra, se regala una sesion 1 a 1.

El ABC debe posicionarte como referente en soft skills con enfoque profesional y certificable.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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CURSO
Ventas Automaticas (VAS)

Ventas Automaticas no es solo una estrategia de marketing.

Es una forma de vivir con mas libertad, sin dejar de
vender.

Te ensefiamos como crear estructuras que funcionan solas:
mientras estas trabajando en otra cosa, descansando o
simplemente viviendo.

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la
suscripcion de Vidroop Crece y Vuela.

l» vidroop
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Paso 3: Sesiones 1 a 1 para vender productos mayores

Las sesiones 1 a 1 son el puente hacia tu programa de 2.000 USD.

« Permiten diagnosticar el perfil del alumno y su necesidad profesional.

« En la sesion se presenta una Oferta Irresistible del programa de 300-500 € o directamente del
de 2.000 USD, segun el caso.

« Al principio las realizas tu para validar el discurso y objeciones.

« Mas adelante podran delegarse.

Este sistema te permitira llenar grupos de 20-30 participantes con mayor previsibilidad.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Paso 4: Comenzar con inversion publicitaria

El objetivo es generar un flujo constante de nuevos alumnos que alimenten tu certificacion
premium.

CURSO Empieza con 10-20 €/dia.

Aguilas 2025
« Meta: que el producto de bajo precio (37-57 €) recupere la inversion.

* Algunos clientes de Vidroop logran multiplicar x2 cuando el ABC esta optimizado.
En tu caso, el enfoque sera simple y medible:

* Mensaje claro: certificacion en soft skills con valor profesional.

Con Aguilas es una comunidad de formadores donde _ _
analizamos los lanzamientos antes y después. Aprendes » Trafico directo al ABC.
viendo como venden otros.
* Medir coste por compra y coste por sesion agendada.
Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la P pra’y P J

suscripcion de Vidroop Avanza, Crece y Vuela. , _ _ -
Si el sistema cubre costes y genera sesiones cualificadas:

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la e Escala un 15-20% semanal.
suscripcion de Vidroop Crece y Vuela.

* Prioriza estabilidad antes de aumentar fuerte el presupuesto.

l» vidroop
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Paso 5: Escalar y delegar las ventas
CURSO

ESCALA Negocio Formacién Online Cuando la publicidad sea estable y rentable, el siguiente paso es crecer sin depender de tu
tiempo.

Aumenta presupuesto progresivamente (15-20% semanal).
Documenta tu proceso de cierre y objeciones clave.

Delegar ventas a un closer con 10% de comision.

Elegir closers segun el pais donde vendas (Latam / Europa).

Tu foco pasa a ser mejorar la certificacion y posicionamiento, mientras el equipo se encarga de

Escala es una experiencia pensada para formadores que ,
cerrar matriculas.

sienten que han llegado a un punto donde crecer requiere
mas esfuerzo del que estan dispuestos a dar. Y que
quieren otra forma. Mas clara. Mas sostenible.

Porque si, es posible crecer sin saturarte, sin
sobrecargarte, sin poner en riesgo lo que ya lograste.

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la
suscripcion de Vidroop Vuela.

l» vidroop
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:Me permitis ayudarles?
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l» vidroop

Precios en Dolares
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Vidroop Inicia ano

$ 699

($69 mes)

v' Formaciones y mapas ilimitados
v" Productos ilimitados

v" 500 alumnos

Formaciones Destacadas
v" Maestros OnLine (MOL)

v" Pago anual MOL en vivo

iSi quiero Iniciar!

Primeros

Dasos



Vidroop Avanza afo Vidroop Crece afno Vidroop Crece ano

$1.277 $ 2177 $ 3.277 €

Presencial Siguiente Nivel (SiNi) Presencial Siguiente Nivel (SiNi)

Escala

( $127 mes) ( $217 mes) ( $327 mes)
v' Formaciones y mapas ilimitados v' Formaciones y mapas ilimitados v" Formaciones y mapas ilimitados
v Productos ilimitados v Productos ilimitados v Productos ilimitados
v' 2.000 alumnos v" 5.000 alumnos v~ 10.000 alumnos
Formaciones Destacadas Formaciones Destacadas Formaciones Destacadas
v" Maestros OnLine v" Maestros OnLine v" Maestros OnLine
v" Webinars que Venden v" Ventas Automaticas v" Ventas Automaticas
v' Lanzate a Facebook v" Webinars que Venden v" Webinars que Venden
v" Emprender desde la Emocion v' Lanzate a Facebook v Lanzate a Facebook
v" Emprender desde la Emocion v" Emprender desde la Emocion
v" Club de Aprendizaje v" Club de Aprendizaje
iSI quiero Avanzar! v Aguilas v Aguilas
v v
v
v

Escribir Mi Libro

iSi quiero Crecer!

neg OC'O Precio Web Vidroop.com

iSl quiero Volar!

Crear tu



l» vidroop

Mira a lo que han conseguido clientes Vidroop
gracias a nuestro acompanamiento e inspiracion...

Plan Personalizado para crear una Escuela Online

68



i i isti iC ncial Siguiente Nivel (SiNi) s
Ventas clientes Vidroop que asistieron a nuestra formacion prese g W ! ﬁ%

" 4.117.57854 dolares

PLAN’

11.151 formaciones online
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;. Te gustaria ver un
video tuyo del futuro?
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“Este ano hice una inversiéon de S 280 y ya
he facturado unos § 23.000...”

l» vidroop

Alexandra Paz
Micropigmentacion
(Colombia)

“En muy poco tiempo me tiré a la piscinay ~ Ana Alvarez
tuve mis primeras ventas. En 4 meses fac- Emprendimiento

turé 4.000 €” (Espana)

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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“El aho pasado facturé unos 18 mil euros y

este ano tengo previsto doblar esa cantidad,
rondando los 35 mil euros”

l» vidroop

Nekane Garcia
Espiritualidad
(Espana)

“En mi primera Semana de Aprendizaje Ana Ledesma
inverti 290 euros y la venta fue de 16 cursos  Diseno floral
a 997 euros” (Espana)

Plan Personalizado para crear una Escuela Online

72



“Con lo que he aprendido en MOL, [...] podria
decir que ahora mismo he facturado mas o

menos unos 15 mil o 20 mil euros”

l» vidroop

Antonio Romero
Negocios
(Espana)

“Solo este ano he facturado 194 mil euros. Laura Mulero
Brutal” Espiritualidad
(Espana)

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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“Cuando arrancamos en el online factura- Laura Latasa “He hecho 4 semanas de aprendizaje, Feli Garcia

mos S 60.000 en un ano. Al aho siguiente  Espiritualidad donde inverti unos 4 mil euros, y he Escritura

facturamos $ 120.000. Y solo esteanoya  (Argentina) generado una facturacion de 36 mil euros. (Espana)
llevamos § 78.000...” Esto quiere decir que funciona”

l» vidroop

Plan Personalizado para crear una Escuela Online

74



“En tan golo | meg he generado
mag de 200 ventag autométicag.”

Marcela Levrio

Congtelacionegs Familiares

» vidroop

“En 4 meges he logrado generar m4g de
300 ventas autométicag de mi cureo online.”

Ana Ledegma

Digeno Floral

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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“En 2 megeg he generado mae de
100 ventag automaticag de mi cureo online”

Ali Ochandiano
Nutricion Emocional

| vidroop

"En poco mag de 2 meges he tenido
[O0 ventag automaticag de mi curgo

online de aprender flamenco.”

Ménica Vazquez

Haile Flamenco

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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Descubre como algunos alumnos encontraron en Vidroop la
formacion definitiva para lanzar sus Negocios Online.

> Video: https://bit.ly/Historia-Mundo

l» vidroop
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Descubre como algunos de nuestros alumnos de Vidroop han
conseguido ingresos hasta en 17 paises.

> Video: https://bit.ly/Historia-AlumnosMundo

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Descubre como facturar en dolares sin necesidad de vivir en
Estados Unidos y obtener alumnos internacionales.

> Video: https://bit.ly/Historias-Alumnos-Mundo

l» vidroop

Descubre lo que consiguieron un grupo de clientes Vidroop
tras un ano de acompanamiento.

> Video: https://bit.ly/Historias-Vidroop

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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Descubre como tras hacer formaciones en Vidroop rompieron Descubre como empezaron estos alumnos de Vidroop y fueron
su techo de cristal y empezaron a facturar internacionalmente. creciendo poco a poco al aplicar lo aprendido.
> Video: https://bit.ly/HistoriasAlumnosMundo > Video: https://bit.ly/4-Historias-Inspiran
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Mas de 1.000 historias que inspiran...
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“Me encantd. Muchisimas gracias por esta ) “Fue algo hermoso, me llenaron elalma. Y Cynthia Ricart 'fmmcmb-ﬂmrwﬂfm V"“"‘m‘" ) “Slento que he sentado unas buenes raices,  Maria Guerrero “Me llevo un recuerdo del futuro. [..] Y me R\chardc&ma “Ahora me emociona mucho més miestre-  Luz Verbnica “Me llevo muchisimo aprendizaje y claridsd.  Dorina Covalciue
semana siper intensa en todos los senti-  CTistina Garcla pude ver que sf se puede.~ o muche fuerza Eohey me siento con més confianzs Eopors) " encantd el calor digital del grupo ~ lla polar. [..] Me encantd fs semana Gutiérrez ( Jﬂmmmmmm Nutricn
dos,” (Espadia) {Argentina) e pars emprender o (Espori) \utrici

)

u 0124

“Ha sido una bonita experiencia, un bajer a “Sobre todo, me impactaron las experien- Evelia Rulz £, Dori Morin ” . Cloudia Zanuttigh "Fue una ex; muy bonita re- Monica Sedano ‘Gnchsporesusenmodeexp«zncbs. Susy Nieto “He tenido el placer y ef honor de aprender, ) “Fue como una nyeccdn de energla, espe- ’
b - Esther Gotor ; acosderpetd stoy muy contenta, muy duslonada [.] con Yo voy siguiendo la receta (..} Esoirttualids . : g bk i Claudis Deigado laridad necesarhsen Claudia Vega
tierra nuestros proyec (Espedia) cias de Jos companeros. |..] Es como una ecimiento el foco en aprender y disfrutar en el camino®  (Espafia) 10 eres mi moestro” Sieieh isoes veladora. | )Mwlzsuyadascwdosycnda o ) dad r tegrzr awcar priovizar, co’rwertr ] I ) ranza, c (México)

mirada al futuro, de todo lo que se puede
lograr.”

\ -
“El contenido avilloso. [..) Me ha “Me ha hecho sentirme y 8com Isi Salvarredi 'deerror'rmcrnmdmaprendm;es {.J LuisuCorddto “Vi un absnico de posibilidades que no estaba  Monica Fernanda “Es un verdadero placer ser pate deesta fa-  Alfredo Rito “intensa, impresionante, increible. (] Me  Ester Gonzdlez
m@p&wﬂi&_‘" Isabel Setva Aada mcmocss‘o aie nuevos%— ls ud “Estoy corvencido yo cado disdeque to  David Espinoza “Me encanta [ ] porgue eres congruente clen W'\I‘\CGFW Me deja una energla muy potente sder persons viendo. (...} Fue un sofar en grande, un creer Fecha milis. [ ] Y saber que cada quien ests apor- Paicologle Quedo con las emociones ” Mindfuliness
o ) (Espafia) " ravillosos, que me han of recido todo su A tiones una misién muy grande, Is estas ch Negoc por cien y aplicas todo o que nos enserias”  tIiire adelante con todos mis : (Arqem.ha) Ly . tando su granito de arena paraun mundo  (México) (Espania)
apoyo y todo su cariffo.” haciendo,. y Io estas hackendo muy bien™  (México) (EM) (Argenmo) meyor.
B |
" .
1
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% : S Estoymwmaslxha{ )Podmmloiw ul L “Son demasiados contenidos muy buenos, 2 “Vino & reforzar todo por Jo que hemos lu- “Me cambié el chip de ser alumna a sev em- “Me llevo sobre todo la sensacién de no Raquel Morales “Nos dejb el saber que todo es posible, siem-  Silvis Andrada
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“Lo que te enserian, eflos lo ha probado Cadems : menHembnde “Fue una magnifica experiencia, i “Lo que recibimos es simplemente maravi- "Se me han ablerto nuevas perspectivas [..]  Gloris Alkcside "Me ha inspirado pars poder continuarcon  Javier Martos “Esta experiencia ha sido reaimente maravi- “Fue revelador, pera poder desbioquear un  Carolina Celeste
primero y cusndo han tenido resultados, te ko Eor oenas mmﬁﬁﬁfméiﬁ”wmm - & en contenidos de muy alto valor, meravillo- foso [ )Mxhcsgrm:mdosbsconwo— Ha supuesto confirmar que estoy en un Yoga mi sueno. [ }Ahraﬂséw:'bmhx« Misico llosa. Estoy muy feliz. (Am&;’u montdn de cosas [..] Fue un antesy un De’fm
comparten [..] tu vas a caballo ganador". sas técnicas y aprendizajes, ponentes de Neros, Que nos inspiraron. camino con corazén.” (Espafia) ue es muy fack con (Espafia) después.” Salud
(Espoie una facturacién de 130 mil ewros” (Espario) alto nivel y testimonios que nos llenan. * (Argentina)

*)

s
A Uvis s
| 20"
“Venir a SiNi es como un respiro para tomar “Yo 1o sé como serd én otras formaciones, en Gonza “Nos diste todas las estrategias. [..] No Patricia Depetris “Ha sido un afio transformador. Muy agrade- “Poder hacerlo acompafiados es de muchisi- “Ha sido sublr 8 otro nivel, a fos més altos loanOinmeoMer “Me quedo muy satisfecha con la semana PﬂNm “Ha estado espectacular, hay un trabajoin-  Irene Garcla
fuerza y darme cuenta que el propdsito C»’"’“”'z Vidroop e5 féclly sobretodo ese acomparammiento, packarman Sonzie tengo palsbras pera agradecer todo loque  Ensefianza cldo a Abel por todo o que ha compartido.«  Rofael mo valor. [ J@wsmxﬂm&’i L3’°‘€x“" Mdﬁl Msfouemehfs-nasqrmspor Alimentacién Tuvimos de formacibn, con muchisimos  Educ crelble detrés. [.] Todss Ias herramientas el
que tengo es mucho mayor [..] Sndudaes  (éyico) ese hacer familia. Y0 jes diria que no se (Esparo) hemos vivido, (Argentina) (sEﬁff)‘m"'m vez més a nuestros suenos. (Argentina) todo vuestro acompanamiento. * (em) retos, (] Fue un buen avance.” (México) que nos faciVtais son de incalculable valor, (Esparia)
inspiracién perdieran ia oportunidad” LU

| vidroop https://bit.ly/TestimoniosVAT
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:Creamos juntos de la mano

Tu Negocio Formacion
Online?

» vidroop

» vidroop
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